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Ich bilde |Ihr Sales Team weiter. Im

Bootcamp Intense.

Ihre ultimative Losung fiir signifikante Leistungssteigerungen im Vertrieb.

66

Professionelles Coaching

... mit tollen Inhalten. Eine gute
Mischung aus Theorie und Praxis.
Man merkt, dass Anwar die

66

Absolut empfehlenswert

... alles, nur nicht langweilig. Das
Seminar lebt. Praxisbezogen,
umsetzbar und mitreiBend ...

66

Mr. Sales héchpersdnlich

... bekannte Techniken mit neuen,
modernen Ansatzen, Dabei geht
er auch auf die Psychologie des

Thematik durchgespielt hat ...
Danai T.

Moritz G.

Gegenibers ...

Julius

Echte Bewertungen, mittelstdndischer, groBer und renommierter GroBunternehmen.
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‘ Sales Bootcamp ™

Das Bootcamp Intense

Entdecken Sie das perfekte Programm fiir
Vertriebseinsteiger und auch erfahrene Vertriebsprofis.
Heben Sie die Fdhigkeiten lhrer Mitarbeiter in der
Kundengewinnung durch Kaltakquise auf ein messbar
hoheres Niveau. Im 8 wéchigen Sales Bootcamp ™
Intense. Erleben Sie zwei intensive Tage Training vor Ort.
Inklusive Live Telefonaten, Einwandbehandlung, einer
strukturierten Wochenplanung und maBgeschneiderten
Leistungsindikatoren. Das Sales Bootcamp ist der Zeit
angepasst und hat sich in allen teilnehmenden Betrieben
bewiesen und bewdhrt. Fiir einen garantiert gréBeren
Erfolg Ihres Vertriebsteams.

Das Bootcamp Intense (iberzeugt mit praxisnahem
Trainingsansatz durch Learning by Doing, spannenden
Lerneinheiten und einem strukturierten Trainingsplan.
Jeder Mitarbeiter erhdlt seine personliche Starkenanalyse.
Das Ziel ist eine effektive Umsetzung der Lerninhalte und
damit die Verbesserung der Akquise.

Mitarbeiter erlangen fundiertes Fachwissen, gesteigertes Selbstbewusstsein und ein klares Vertriebskonzept.

Intense

Im Programm

Das Sales Bootcamp ™ Intense Programm beinhaltet :

N

Vertriebsgrundlagen
Telefonakquise

Mindset Training
Einwandbehandlungen
Neukundenterminierung
Kundenqualifizierung

Motivationstraining
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